MEDYARE

Dia da Horario Horario
Semana Inicio Término

Professor Temas das Aulas Sintese do Contetido a Ser Desenvolvido

Apresentacdes pessoais, da metodologia de aprendizagem, do
Introdugao material didaticodo curso —apostila e livros que serao distribuidos,
bibliografia tematica e eventuais textos.

09:00 10:30 Aula 01 Tania Almeida
Contextualizagdo no século XXI do Sistema A Mediagdo dentre a diversidade de métodos Extrajudiciais de
Multiportas de Resolugdo de Controvérsias Resolugdo de Conflitos disponiveis, esuas especiais aplicabilidades.
10:30 11:00 Intervalo
Principios norteadores, procedimentos, atitudes afins e os atores da
O Processo de Mediagdo como método de p. . . P . o .
L i mediacdo — mediadores, mediandos, especialistas técnicos e
negociagao pautado no didlogo
advogados.
., . . Norteadores para odidlogo produtivo quevisa ao esclarecimento de
11:00 13:00 Aula 02 Tania Almeida Didlogo como Meio de Entendimento

pontos de vista e aoconsenso.

Construgdo e Escalada - o papel da percepgdo e dos estilos pessoais
03/03/20  sexta-feira Generalidades sobre a Dinamica dos Conflitos  deadministracdo de diferencas; o manejo construtivo e o necessario
mapeamento dos conflitos, visando tragar estratégias de atuagdo.

13:00 14:00 Almogo
Harvard Law School Negotiation Project e a Negociacdo baseada em
A base Negocial da Mediagdo interesses, seus beneficios,impactos erepercussées no mundo das
14:00 15:30 Aula 03 Tania Almeida negociagoes.
Intervengdes que auxiliam nomanejo diligente da pauta de
Outras Ferramentas de Negociagao ¢ q o ) g P
negociagao.
15:30 16:00 Intervalo
O atodiuturnode comunicagdo com o outro, os norteadores que o
A base Comunicacional da Mediagdo tornam produtivo e impactos que se constituem em impasses a

convivéncia e a negociagao.
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16:00 18:00 Aula 04 Tania Almeida
L. s . Colocando em pratica as ferramentas de comunicagdo e de
Exercicio de consolidagdo de conhecimento L i o
negociacdo nos didlogos docotidiano
Apresentagdo dacompilagdo dosrelatérios enviados econversa
Consolidagdo de Conhecimentos P ¢ pllag
sobre pontos relevantes.
09:00 10:30 Aula 05 Tania Almeida DVD didatico e exemplificativo doprocedimento, acompanhadocom
O Processo de Mediagdo como cenério de handout que viabiliza apreender suas diferentes etapas e as
entendimento voltado ao consenso(partel) principais ferramentas de comunicagdo e de negociagdo a elas
articuladas, assim como identificar seusimpactos.
10:30 11:00 Intervalo
DVD didatico e exemplificativo do procedimento, acompanhadocom
. . O Processo de Mediagdo como cendriode  handout que viabilizaapreender suas diferentes etapas e as principais
11:00 13:00 Aula 06 Tania AlImeida . L N .
sexta-feira entendimento voltado ao consenso (partell) ferramentas de comunicagdo e de negociagdo a elas articuladas,
23/03/20 assim como identificar seus impactos.
13:00 14:00 Almogo
14:00 15:30 Aula 07 Tania Almeida A Facilitagdo de Di_a’\lo~gos inspirada na Conversa abert_a a?s partic_i;,)antes sobre_a a_\plicabilidade_do roteiro
Mediagdo da Mediagdo aos didlogos do cotidiano corporativo.
15:30 16:00 Intervalo
Distribuicdo de casos eformagdo de duplas para as simulagdes dos
16:00 18:00 Aula 08 Tania Almeida Preparagdo para a pratica simulada e préximos encontros; condugdo didatica das etapas deum case pela

consolidagdo de conhecimentos

professora, visando familiarizar as duplas de trabalho com o papel de
facilitador que exercerdo em 03.04 e 04.04.2020.
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Tania Almeida Pratica Simulada

Intervalo
Tania Almeida Pratica Simulada

Almogo
Tania Almeida Prética Simulada
Tania Almeida Prética Simulada
Tania Almeida Pratica Simulada

Intervalo
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Articulagdo tedrico-prdtica e metodoldgica, reproduzindo o cenario
da Mediagdo com cases oferecidos pelo MEDIARE ou encaminhados
pelos proximos participantes, utilizados sempre que adequados a
finalidade de exercicio do método e a aplicabilidade das ferramentas
eintervencgdes proprias da Mediagdo/Facilitagdo de Didlogos.

Articulagdo tedrico-pratica e metodoldgica, reproduzindo o cenario
da Mediagdo com cases oferecidos pelo MEDIARE ou encaminhados
pelos préprios participantes, utilizados sempre que adequados a
finalidade de exercicio do método e a aplicabilidade das ferramentas
eintervencdes proprias da Mediagdo/Facilitagdo de Didlogos.

Articulagdo tedrico-pratica e metodoldgica, reproduzindo o cenario
da Mediagdo com cases oferecidos pelo MEDIARE ou encaminhados
pelos préoximos participantes, utilizados sempre que adequados a
finalidade de exercicio do método e a aplicabilidade das ferramentas
eintervencdes proprias da Media¢do/Facilitacdo de Didlogos.

Idem acima.
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11:00 13:00 Aula 14 Tania Almeida Pratica Simulada Idem acima.
04/04/20 Sabado

13:00 14:00 Almogo

14:00 17:00 Aula 15 Tania Almeida Pratica Simulada Idem acima.

Consolidagdo de Conhecimentos e
Encerramento

17:00 18:00 Encerramento  Tania Almeida

Conteudo Programético - Curso de Mediagdo de Conflitos Empresarial SP - 2020.1 4



